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Una storia di… valore…

2016 2022

Accordi Quadro 4 45

Consistenza Contrattuale 3,5 M€ 8,5 M€

Data Center Gestiti 3 8

Storage 150 TB + 2 PB

Qualità e trasparenza del 
servizio

ISO 9001

ISO 9001, ISO 27001, 27017, 27018, 

Accreditamento AGID, Modello 231

WIIT (ISO 20000, ISO 22301, ISAE 3402)



Da Etæria a WIIT Channel Services (WCS)

RISORSE

PROFONDITA’

ASSET

QUALITA’

INVESTIMENTI

VISIBILITA’

PERSONE

SKILL
TECNOLOGIE

ESPERIENZE
DATACENTER
NETWORK

SOCCERTIFICAZIONI

METODI

KPI

PERSONALE
INFRASTRUTTURE

COMUNICAZIONE
PRESENZA UE



Pensiamo solo al nostro Partner…



CONDIVISE

MERCATO CHANNEL SERVICES

La Squadra per i Partner

PRESALES

5

SVILUPPO 

BUSINESS

2

INSIDE SALES

5

HELP DESK

10

DELIVERY

10

OPERATION ESERCIZIO E COMPETENCE CENTER:  80MARKETING: 4



Offerta Ready to Business

DR Multi Country

Containers

Zero Trust

Intelligent SOC



Partnership

ONU AGENDA 2030 -

Obiettivo 17 Rafforzare le 

modalità di attuazione e 

rilanciare il partenariato 

globale per lo sviluppo 

sostenibile

17.6: Rafforzare la cooperazione Nord-
Sud, Sud-Sud, la cooperazione
triangolare regionale e internazionale e
l’accesso alle scoperte scientifiche, alla
tecnologia e alle innovazioni, e

migliorare la condivisione della
conoscenza sulla base di modalità
concordate attraverso un maggior
coordinamento tra i meccanismi già
esistenti in particolar modo a livello delle
Nazioni Unite e attraverso un
meccanismo globale di accesso alla
tecnologia

17.16: Intensificare la partnership globale
per lo Sviluppo Sostenibile, coadiuvata
da collaborazioni plurilaterali che
sviluppano e condividono la
conoscenza, le competenze, le risorse
tecnologiche e finanziarie, per
raggiungere gli obiettivi per lo Sviluppo
Sostenibile in tutti i paesi, specialmente in
quelli emergenti



Marketing



Marketing

Workshop & Events
• Pacchetti predefiniti, disponibili

nelle principali aree di interesse 

per i nostril Partner

• Possibilità di personalizzare le 

attività e di richiedere servizi

aggiuntivi (es. Recall)

• Relatori e contenuti white label 

compresi (offerta multicloud, soc 

e mista)

Lead Generation
• Acquisto DB 

• Attività di telemarketing 

(cold calls)

• Supporto per invito a eventi

Formazione finanziata
• Competenze trasversali (es. 

certificazione ITIL)

• Corsi tecnici (comprese le 

certificazioni ufficiali dei vendor)

Creazione di un’offerta pacchettizzata per i Partner per supportarli nel proprio sviluppo commerciale.

Le attività saranno a catalogo e verranno cofinanziate da Etaeria, per la restante parte i Partner potranno

pagarle anche attraverso i Rebate maturati.   




